Vom Keller bis ganz nach oben

Uetendorf 30’000 verschiedene Artikel und rund 1700 Fachhindler als Kunden — die Revotool AG
befindet sich seit 30 Jahren auf einem Hohenflug.

Hineinspazieren, auswihlen,
kaufen und ab in die eigene
Werkstatt: Fiir passionierte
Heimwerker wire es die Erfiil-
lung ihrer Traume, eine Shop-
pingtour bei der Firma Revotool
in Uetendorf machen zu kénnen.
Doch Triaume lassen sich oft
nicht verwirklichen. Das trifft
auch auf diesen Fall zu. Denn die
Revotool AG verkauft ihre Schlag-
bohrschrauber, Winkelschleifer
und all die anderen Gerite und
Verbrauchsmaterialien, die so-
wohl in kleinen Werkstitten als
auch auf grossen llen zum

Kundenstamm besteht zurzeit
aus rund 1700 Hindlern.

Start mit Nigeln
und Klammern

Begonnen hat die Firmenge-
schichte 1991 in einem Kellerlo-
kal im Thuner Bierigut. Dort
griindete Ulrich Meier die Firma
Vario Tech AG. Das Sortiment
nahm sich - im Vergleich mit
heute - noch relativ bescheiden
aus und bestand aus variabler
Verbindungstechnik wie Heft-
klammern und Nigeln. Das Ge-

haf dell

C lell war jedoch dassel-

Einsatz kommen, nur an Fach-
hindler. Das jedoch seit 30 Jah-
ren und mit einigem Erfolg - der

«Wenn es
gewiinscht wird,
gehen wir mit den
Fachhindlern
direkt zum Kunden,
dessen Bediirfnisse
wir oft besser
verstehen.»

David Meier

Inhaber und Geschaftsfiihrer der
Revotool AG

be wie 30 Jahre spater: Verkauft
wurde von Anfang an nur an den
Fachhandel, der seinerseits die
Endverbraucher bediente.

«Wenn wir als Direktanbieter
auftriten, brauchten wir eine an-
dere Infrastruktur», sagt David
Meier, der Enkel des Firmen-
griinders und heutige Inhaber
und Geschiftsfithrer der Revo-
tool AG. Das bedeutet: grosse
Verkaufsrdume und ein Netz von
Vertretern als Bindeglied zu den
Kunden. «Wenn es aber ge-
wiinscht wird, gehen wir mit den
Fachhindlern direkt zum Kun-
den, dessen Bediirfnisse wir oft
besser verstehen.»

Seit 2006 ganz in
Schweizer Besitz

Als Ulrich Meier die Vorgidnger-
firma der Revotool AG griinde-
te, tat er dies mit einem Partner
aus Osterreich. Damit bestand
der Absatzmarkt der Vario Tech
AG von Anfang an nicht nur aus
der Schweiz. Dieser Partner
brach aber nach ein paar Jahren
wirtschaftlich zusammen. Ulrich
und David Meier {ibernahmen
dessen Anteile an der Vario Tech
AG, womit diese zu einem
100-prozentigen Schweizer KMU
wurde. «Da in Osterreich die
Nachfrage nach unseren Pro-
dukten gross war, bauten wir in

Vom Nagel bis zur h

was der Bauprofi sich wiinscht. Fotes: PD

der Ndhe von Salzburg ein Lager
aufy, schildert David Meier das
weitere Vorgehen.

Das war 2006. Die Kunden
jenseits der Grenze erhielten
die Ware in der Regel am nichs-
ten Tag nach der Auftragsertei-
lung. «Sie sind sehr iiber-
rascht ob der hohen Lieferbe-
reitschaft, der schnellen und
zuverldssigen Abwicklung, wel-
che wir identisch wie in der
Schweiz anbieten», heisst es
auf der Website www.revotool.

com. Zu diesem Zeitpunkt hat-

te die aufstrebende Firma aus
dem Raum Thun bereits weit
mehr zu bieten als Heftklam-
mern und Nagel. Sie hatte nam-
hafte Produzenten wie Atlas-
Copco und Panasonic gewon-
nen und das Sortiment massiv
ausgebaut.

Die Eigenmarke kommt

aus Taiwan

Einen weiteren Meilenstein er-
reichte das Unternehmen 2007,
als der Firmenname und die
Marke Vario Tech durch die neue

Eigenmarke Revotool ersetzt
wurde. Diese ist denn auch das
Flaggschiff des Unternehmens.
«Einige Revotool-Produkte wer-
den in Deutschland und Italien
produziert. Die meisten aber
kommen aus Taiwan. Dort wer-
den die richtig guten Sachen
hergestellt», schwiarmt David
Meier und fiigt an: «Wenn es
Probleme mit unseren Produk-
ten gibt, stammen sie meistens
aus europdischer Produktion.»

Heute sind in den firmen-
eigenen Lagern in Uetendorf

und in der Steiermark nicht we-
niger als 30’000 verschiedene
Artikel zu finden. Das Kellerlo-
kal im Bierigut wurde bereits ei-
nige Jahre nach der Firmen-
griindung zu klein, weshalb das
Unternehmen ins Zentrum
Nord in Heimberg ziigelte. 2009
bezog die Revotool AG einen
Neubau an der Gliitschbach-
strasse 100 in Uetendorf, wo das
Team aus 17 Mitarbeitenden be-
steht.

Marc Imboden



